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Ubezpieczenia inzynieryjne:

ochrona, zarzadzanie ryzykiem, prewencja, likwidacja szkod
Ubezpieczenia cybernetyczne/Inflacja/Rynek OC ppm w CEE
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MIESIECINIK UBEZPIECIENIOWY

UBEZPIECZENIA INZYNIERYJNE

PATRYK WELNICKI
lider Praktyki Technicznej EIB.

Papier |est cierpliwy,
czyli stow kilka o wymogach ubezpieczeniowych
w kontraktach budowlano-montazowych

Nie mam watpliwosci, ze kontrakty budowlano-montazowe powinny zawiera¢ wymogi ubezpieczeniowe, jednak musimy mie¢
Swiadomos¢, ze czasami ich tre$¢ moze stronom przysporzy¢ wiecej ktopotdw, niz ich zupetny brak. Jako brokerzy jestesmy

w gtownej mierze odpowiedzialni za ich ksztaft. - Parrvk Weenick

Regulacje dotyczace ubezpieczen staly si¢ nieodzownym
elementem kazdego kontraktu budowlano-montazowego.
Jako brokerzy ubezpieczeniowi stykamy si¢ z nimi, obstugujac
naszych klientéw — inwestoréw oraz wykonawcéw prac. Znaj-
dujemy je nie tylko w wielkich kontraktach aranzowanych przez
inwestoréw ,systemowych” (drogi, koleje, infrastruktura prze-
sylu gazu i energii) czy wielki przemyst. Wprowadzaja je réwniez
samorzady, szpitale oraz inwestorzy prywatni. NajczgSciej dotycza
ubezpieczenia odpowiedzialnosci cywilnej (takze zawodowego)
oraz wszystkich ryzyk budowy i montazu. Chyba nikt z branzy
nie ma watpliwosci co do tego, ze obszar ten powinien by¢ odpo-
wiednio opisany w kazdej umowie i lezy to w interesie wszyst-
kich jej stron. Rzeczywisto$¢ pozostawia jednak wiele do zyczenia,
a tre§¢ niektérych regulacji czgsto wprawia w oslupienie nawet
najbardziej doswiadczonych.

Jakie cechy powinien spelniaé rozdzial umowy dotyczacy ubezpie-
czef? Zasadniczo takie same jak kazdy inny jej fragment. Ja wska-
zalbym nast¢pujace — moim zdaniem najwazniejsze:

— jasno$¢ i precyzyjno$¢ sformulowan,

— uwzgl¢dnienie praktyki oraz uwarunkowan rynkowych (moz-
liwos¢ pozyskania ubezpieczen o danych parametrach na roz-
sadnych cenowo warunkach),

= réwnos¢ stron umowy.

0BOWIAZKI WYKONAWCY

Chociaz coraz cz¢Sciej przygotowanie wymogbw ubezpieczenio-
wych powierzane jest brokerom, to jednak nadal spotkaé mozna
umowy, w ktérych inwestor naklada na wykonawce obowiazek
ubezpieczenia ,budowy od nast¢pstw nieszczgsliwych wypadkéw
(NNW), ktére moga powstaé podczas realizacji prac” oraz
wymaga, aby ubezpieczenie odpowiedzialnosci cywilnej ,,obej-
mowato wszelkie zdarzenia losowe, a w szczegdlnosci koszty
usunigcia pozostatosci po szkodzie”. Ponadto ubezpieczenie CAR/
EAR obowiazkowo powinno byé rozszerzone o ,klauzule przy-
wlaszczenia na zabezpieczenie”, a polisa OC wykonawcy ,,dopusz-
czaé cesjg przez inwestora jego praw wynikajacych z polisy na inne
podmioty bez zgody ubezpieczyciela”. Jeden z zamawiajacych
wymagal z kolei, aby do polisy CAR/EAR wlaczy¢ klauzule 005,
110 oraz 112 i byl w swych oczekiwaniach nieugiety, mimo wyja-
$nien, iz klauzule te ograniczaja odpowiedzialno$¢ ubezpieczyciela
lub naktadaja na ubezpieczonego dodatkowe obowiazki. Oczy-
wiscie tego typu ,kwiatki” moga powodowaé uSmiech i w jakis
sposob rozweselaja nasza codziennosé, jednak nie zapominajmy,
ze mamy tu do czynienia z powaznymi, wiclomilionowymi
kontraktami, w ktérych nie powinno byé miejsca dla zadnych
przejawéw ,radosnej” tworczosci.

Najwigcej emocii oraz kontrowersji budza wymogi, ktérych spetnienie przez
wykonawce jest albo zupetnie niemozliwe, albo wiaze sie z koniecznoscia
poniesienia niewspotmiernych kosztow. Kroluja posrod nich wymogi
dotyczace wysokosci franszyz lub ich braku: ,Wykonawca zobo-
wiazany jest posiadaé ubezpieczenie ryzyk budowlanych oraz od
odpowiedzialno$ci cywilnej z zerows franczyza [tak!] redukeyjna.”
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I jesli uwazacie Pafistwo, ze obszerne wyjasnienia kierowane do
kancelarii prawnej inwestora, poparte stanowiskami poszczegdlnych
ubezpieczycieli o braku mozliwosci wystawienia takich polis wpty-
ne¢ly na zmiang stanowiska, to jesteScie w bledzie. Niestety inwe-
stor nie korzystal w opracowywaniu tych wymogéw z ustug profe-
sjonalisty w zakresie ubezpieczen, powierzajac ten obszar regulacji
podmiotowi niemajacemu wiedzy na temat realiéw ubezpieczenio-
wych. Ale jak wszyscy wiemy problem okre$lania dopuszczalnych
franszyz jest znacznie gl¢bszy i bardziej skomplikowany. O ile brak
mozliwo$ci wprowadzenia franszyzy nalezy okresli¢ jako skrajny
przypadek, to jej nieadekwatno$é do wielkosci kontraktu lub jego
przedmiotu réwniez bardzo czg¢sto spedza nam sen z powiek. Wiem,
ze wszystkim czytajacym ten artykul ubezpieczycielom i brokerom
od razu na my§l przyjda kontrakty drogowe. Doprawdy nie potrafi¢
zrozumied, dlaczego w umowach o warto$ci miliarda ztotych
inwestor okresla maksymalny akceptowalny poziom franszyzy na
20 tys. zt. Problem dotyczy przede wszystkim szkdd spowodowa-
nych deszczem nawalnym i polegajacych na rozmyciu prac ziem-
nych i znany jest wszystkim od dawna. Od lat zaden ubezpieczyciel
tego nie oferuje, od lat wszyscy wykonawcy pisza wnioski o zmiang
warunkéw kontraktowych w tym obszarze i od lat przedstawiaja
polisy z wyzszymi franszyzami, ktdre nast¢pnie inwestor i tak musi
zaakceptowal. By¢ moze czas najwyzszy na to, aby inwestor zaak-
ceptowal rzeczywisto$¢é. Problemem jest tez zbyt szczegotowe, wrecz kazu-
istyczne okreslenie wymaganych poziomow franszyz dla poszczegolnych ryzyk
czy klauzul. Istotnie utrudnia to wykonawcy kontraktowanie umowy
ubezpieczenia, czgsto zawgzajac krag oferentéw lub zmuszajac do
wyboru oferty, ktéra w innym — jednak nie regulowanym kontrak-
towo — zakresie jest mniej korzystna lub drozsza.

Podobnie rzecz ma si¢ z wymaganiami dotyczacymi odpowiedzial-
nosci ubezpieczyciela w okresie gwarangji, a konkretniej dtugosci
obowiazywania klauzuli konserwacji rozszerzonej 004. Standard
rynkowy to 36, maksymalnie 48 miesi¢cy. Nicktorzy zamawiajacy
oczekuja jednak okresu znacznie dtuzszego — do 60 miesigcy lub
nawet przez caly okres udzielanej gwarancji. W naprawd¢ wyjat-
kowych przypadkach udaje si¢ pozyskanie oferty, ale za jaka ceng?!
Nagminna praktyka jest tez wymaganie od wykonawcy zawarcia
polisy CAR/EAR z okresem ubezpieczenia rozpoczynajacym si¢
w dniu zawarciu umowy — pomimo faktu, ze prace jeszcze si¢ nie
rozpoczely 1 nie zostal przekazany plac budowy. Jest to szczegdlnie
niezrozumiate w przypadku kontraktéw zawieranych w formule
zaprojektuj i wybuduj, gdzie faza projektowania trwa nawet kilka
miesigcy. Po co inwestorowi polisa CAR, kidra i tak nie zadziata, gdyz nie ma
jeszcze przedmiotu ubezpieczenia? Sztuka dla sztuki? Ubezpieczyciele
w drodze wyjatku wystawiaja takie polisy, podkreslajac, ze ich odpo-
wiedzialno$¢ rozpoczyna sig i tak zgodnie z OWU, jednak czasami
zamawiajacy ida o krok dalej, wymagajac, aby ,,poczatek odpowie-
dzialno$ci ubezpieczyciela byt tozsamy z poczatkiem okresu ubez-
pieczenia, ktdry nie moze przypadaé pdzniej niz dziefi zawarcia
umowy”. Podkreslam, ze w tym przypadku od podpisania umowy
do przekazania placu budowy mijat co najmniej miesiac. Mimo tego
odpowiedzialno$¢ ma by¢ i kropka.

Sa tez przypadki, zdawalo by sig, 1zejszego kalibru, gdzie liczymy, iz
wyjasnienia dotyczace zakresu ubezpieczenia wystarcza do rozwia-
zania sprawy. I tak w jednym z kontraktdw zobowiazano wyko-
nawcg do przedlozenia kopii ,polisy ubezpieczeniowej robot
z klauzula rozszerzajaca ubezpieczenie robot od nastgpstw deszczy
nawalnych, zalania, powodzi, obsuni¢¢”. Doradca prawny inwe-
stora zwrdcil uwagg na brak takiej klauzuli. Jako broker wykonawcy
wyjasnilem, ze ubezpieczenie CAR ma charakter ,allriskowy”,
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ze tego typu szkody nie sa z ochrony wylaczone, a odpowiedzial-
no$é ubezpieczyciela nie jest niczym limitowana. Bylem prze-
konany, ze to wystarczy... Tyle lat w branzy, a taka naiwno$¢!
Zreszty podobnie bylo w innym kontrakeie, gdzie wpisano wymog
zawarcia przez wykonawcg polisy OC projektanta. Nadmieniam,
ze projekt budowlany autorstwa zewngtrznej firmy projektowe;j
dostarczal inwestor. Wykonawca mial nie tylko zawrze¢ polisg, ale
réwniez objaé nig projektanta. Co cickawe w umowie zamawia-
jacego z projektantem nie byto zadnych wymogdéw dotyczacych
ubezpieczenia. ..

OCZEKIWANIA INWESTOROW

Mamy tez regulacje umowne, ktére moim zdaniem naruszaja
réwnos¢ stron umowy, dajac inwestorowli nieograniczone wrecz
uprawnienia odno$nie oczekiwan co do zakresu ubezpieczen zawie-
ranych przez wykonawcg. Mimo szczegétowego sparametryzo-
wania wymogow ubezpieczeniowych na wszelki wypadek wpisano
jeszcze do umowy, ze ,zastosowanie wylaczen lub ograniczen
odpowiedzialnoSci ubezpieczyciela jest mozliwe, o ile zamawiajacy
uprzednio wyrazi na to zgodg”. Ta regulacja to swoista brofi maso-
wego razenia. Na jej podstawie inwestor moze oczekiwaé zmiany
kazdego parametru umowy ubezpieczenia. Innym rodzajem regu-
lacji, ktdre naruszaja zasadg rownosci stron, sg te, ktére w zakresie
polis zawieranych przez zamawiajacego sa bardzo lakoniczne
i nie daja wykonawcy zadnych gwarancji w obszarze minimalnego
zakresu ochrony polisy, ktorej bedzie beneficjentem (CAR/EAR).
Wykonawca moze si¢ jedynie dowiedzied, ze zakres ubezpie-
czenia bedzie zgodny z aktualnym standardem rynkowym, bedzie
uwzglednial charakter i rozmiar ryzyka zwiazanego z realizacja
kontraktu oraz zwyczajowo stosowane klauzule, wylaczenia i limity
odpowiedzialnosci. Tylko tyle o ubezpieczeniu prac o wartosci
>2 mld zi. Oczywiscie oczekiwania inwestora w stosunku do polis
wykonawcy sa juz bardzo konkretnie opisane (rozszerzenia, limity,
franszyzy itd.).

To wszystko stanowi pewnie tylko wierzchotek géry lodowe;j
i wielu brokeréw oraz ubezpieczycieli zapewne uzupelnitoby moj
artkul o kolejne przyklady z wlasnej praktyki. Zastandwmy sig, czy
to nie najwyzszy czas na wprowadzenie jakich§ dobrych praktyk
w tym obszarze. Nie mam watpliwosci, ze kontrakty budowlano-
-montazowe powinny zawieraé wymogi ubezpieczeniowe, jednak
musimy mie¢ Swiadomo$¢, ze czasami ich tre$¢ moze stronom przy-
sporzy¢ wigeej klopotéw niz ich zupelny brak. Jako brokerzy jestesmy
w gléwnej mierze odpowiedzialni za ich ksztalt. Musimy aktywnie
whaczy¢ si¢ w kreowanie dobrych standardéw, edukowaé naszych
klientéw (szczegdlnie, gdy wystepuja jako zamawiajacy) i stale
reagowad na zmieniajacy si¢ rynek ubezpieczeniowy. To ostatnie jest
szczegdlnie istotne, gdyz coraz czgstszym problemem jest stosowanie
lub bezrefleksyjne kopiowanie wzorcoéw sprzed lat, ktore obecnie
mocno si¢ zdezaktualizowaty. 4
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